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A todo el equipo del Centro Europeo de Empresas e Innovacion v,
en particular, a los que han hecho posible este evento de hoy.
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Charlas como estas son pasos impo[’rqn’res
en la construccion de PROYECTOS SOLIDOS!
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Optimizacion de los
PROCESOS COMERCIALES

2. La naturaleza del PROCESO
COMERCIAL
3. 5Como lo OPTIMIZAMOS:®
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OBJETIVOS A LOGRAR

Que seas el PROTA

propia historia comerc

2. Que entiendas la naturaleza del
PROCESO COMERCIAL y sus agentes.

3.  Aprendas a OPTIMIZAR EL PROCESO
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LA TRANSFORMACION

gy ‘De oruga a simbolo de bellezo
y fransformacion”
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QUERERLO

5 Quiero hacerlo?

5 Quiero hacerme
responsablee

5 Quiero asumir Compromisose
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sNecesito crecere
sNecesito cambiare
sNecesito desarrollarme?
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‘\\
SABER HACERLO

5S& como iniciar los cambiose
sTengo formacion

apropiadae
sPuedo conseguir lo

formacion?@
@ JOEL PINTO ROMERO



PODER HACERLO

sPuedo hacerloe

sTengo cOmMo hacerlo?
Tiempo, dinero, personas,
herramientas.
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Propicia el CAMBIO DE CHIP
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Recibe

pedidos.

Manos
ata

Dependiente.
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« Genera pedidos.
« Complementa.

« Manos libres.
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“La TRANSFORMACION C quiere qu
asumas un rol PROTAGONICO en el DESARROLLO
DE NUEVAS OPORTUNIDADES de negocio.”
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OPTIMIZACION

Del Proceso Comercial
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« Recefta.
« |INGREDIENTES
« UTENSILIOS
« EQUIPAMIENTO
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@

MULTIPLES
CANALES

o

EMPRESA MERCADO / CLIENTES

VENDAMOS
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5COMO LO
OPTIMIZAS?
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Usar / Relacionar
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OPTIMIZA TU

1. Comunicacion
INTENCIONADA b

2. ORIENTACION al Cliente
CULTURA COMERCIAL

4. BuUsgueda PROACTIVA

de oportunidades.
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Propues’ro de PRECIO.

2. Producto VENDIBLE.
3. Plaza o distribucion.
4. Promocion (FACILITAR
a toma de decisiones)
c<FT. @) 1o o somero
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OPTIMIZA TU JJ L

eEsn .
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Perfil de CLIENTE TIPO.
Conocimiento de sus
NECESIDADES.
CANALES de
comunicacion.,

Gestion de
INFORMACION.
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OPTIMIZA EL IDJINERC

CENTRO EUROPEOQ DE EMPRESA E INNOVACION

OPCIONES de pago.
Alternativas de
FINANCIACION.

Facilitar el proceso.
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La OPTIMIZACION DETU P
pasa por la optimizacion de CADA UNO DE LOS

AGENTES que intervienen en TU RELACION CON
CADA CLIENTE...
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Partiendo de la base de
PROCESO DE CARACTER COMUNICACIONAL Yy la
VENTA ocurre como CONSECUENCIA NATURAL

del propio proceso.
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RESOLYVI
TUS DUDAS
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MIS CURSOS pe

; QUE COSAS PUEDES
H ACER PARA VENDER MAS
EN TU NEGOCIO7

“; COMO HACER

UN PLAN DE
VENTAS?
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:GRACIAS NU

www.joelpintoromero.com
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