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construir
Proceso MPV

Es un ecosistema con una filosofia, método y unas herramientas
interdependientes que permiten entender, crear y construir oportunidades
de mercado traducibles en modelos de negocio para los diferentes niveles
de actuaciéon (Empresa, Unidades de Negocio, Productos/Servicios y
Atributos).

Las conclusiones parciales en cada una de las fases y herramientas del
proceso, generan un marco estratégico estructurado desde la concepcion
hasta la implementacion del proyecto; permitiendo la trazabilidad e
interaccion en equipos multidisciplinares de proyecto durante cualquier
punto de las fases de desarrollo.
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Explosion de modelos en lared

Thank you. Ten billion times.
e 1 getting us there.

The App Store has reached 10 bi

* Los modelos de negocio estan experimentando un fuerte
desarrollo en forma de derivaciones y adaptaciones,
debidas al potencial de interaccion de las plataformas on-
line, con diferentes tipologias de actores: sectores,
clientes, partnerships o colaboraciones tanto B2B y B2C.

ion downioads, Thanks for

* El principal modelo aplicado en internet continua siendo el
publicitario con un 34%.

* Los ingresos directos-variables por suscripcion, los pagos
directos por descarga y el pago por referidos (amigos- :
suscritos) siguen dominando el mercado, seguidos por el o e B B
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Variable n oo, etc. This includes the ‘Freemium’ model; a (
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e | Paid Content [Adverorals: thr
pago por uso con un fee a desarrolladores. -
* Comparado a otros conceptos, |la compra de producto o
7 o . |_L.E |Establish and Exploit
fisico, tiene un gran volumen pero esta muy concentrada
en plataformas de marca: genérica o especialista.
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http://www.boxuk.com/
http://www.cnet.com/cnet100/
http://www.boxuk.com/blog/monetizing-your-web-app-business-models/

